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 大阪証券取引所ニッポン・ニュー・マーケット－「ヘラクレス」市場  

2008 年6 月30 日 

 
株式会社ソフトフロント 

（証券コード番号：2321） 

イーシステム株式会社 

（証券コード番号：4322） 

 

 

イーシステムの名刺管理サービス「アルテマブルー」に 
ソフトフロントと共同開発した「人脈マップ」が搭載 
～自社と相手企業との人の繋がりが一目瞭然に～ 

 
 
 

株式会社ソフトフロント（東京本社：東京都港区、代表取締役社長：阪口 克彦 以下、ソフトフロント）とイーシステム

株式会社（本社：東京都港区、代表取締役社長：渡辺 博文 以下、イーシステム）は、イーシステムが開発・提供す

る名刺管理サービス「アルテマブルー」に、ソフトフロントのイメージ表示／関連付け技術「IDeA（Intelligent Design 

Archive）」をベースとした「人脈マップ」を搭載し、2008 年8 月より提供を開始します。 

 
■ 人と人との繋がりが一目で把握可能に 

両社で共同開発した「人脈マップ」は、人と人との繋がりをグラフィカルに表現し、人脈を可視化する新しいコンセ

プトのレポートです。ソフトフロントの「IDeA」技術により、「アルテマブルー」でデジタル化・社員間で共有化された

名刺データから、人物の繋がりを線で表示し、人脈をグラフィカルに表現します。「人脈マップ」を利用することによ

り、自社の誰が相手企業のどういった人物と人脈があるのかがわやりやすく可視化され、ユーザーは人と人との繋

がりを一目で把握することができます。 

 

■ 「人脈マップ」で成約率がアップ 

営業活動の現場では、商談をスムーズに進めるため自社と相手企業の人脈ネットワークを予め把握しておくことが

重要です。人脈を可視化する「人脈マップ」の利用により、営業担当者は自社と相手企業の人脈を踏まえた最適な

ルートで商談を進めることができ、商談の成約率向上が期待されます。また、重複営業を回避し、営業活動の効率

化も図れます。 

さらに、外部からの問合わせやセミナー来場等の商談のリード発生時にも、相手企業との人脈を把握した上での適

切なアクションを取ることが可能になり、商談数の増加につながります。 

 

 

● 「アルテマブルー」について 

「アルテマブルー」は、日本のビジネスに欠かすことのできない名刺を、迅速かつ正確にデジタル化し、名刺デー

タを経営に活用するための様々な機能を実装した SaaS 型のサービスです。 

すでにキヤノン電子株式会社を含む 50 社超の企業が導入を決定しています。 

「アルテマブルー」を導入することにより、今まで個人の管理に委ねられ企業内に分散している名刺情報がデジタ

ル化・一元管理され、営業担当者をはじめとする社員間で共有できます。 

また、顧客情報の共有により、今まで個人のノウハウと考えられていた社員個々の人脈を企業の資産として経営に

活用することが可能になります。詳細は、http://www.e-system.co.jp/ultimablue/をご覧ください。 

※ なお、アルテマブルーのユーザーは、追加費用なしに「人脈マップ」の利用が可能です。 
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● 「人脈マップ」イメージ 

 
※ 記載されている会社名、製品名は一般に各社の商標または登録商標です。 
※ 掲載文中では、TM、(R)マークは原則として明記しておりません。  
 

 
 
 

【企業プロフィール】 
＜ソフトフロントについて＞ 
1997年設立のSIPとVoIPを核技術としたソフトウェア開発企業です。IP電話や第三世代携帯電話で通信プ
ロトコルとして採用されている SIPに早くから注目し、SIP/VoIP 関連技術の開発に注力してまいりました。
現在は、今まで培ってきた様々な技術やノウハウをもとに、NGN（次世代IPネットワーク）構想の本格化に
あわせ、携帯電話などの各種通信機器メーカー、情報家電機器メーカーや通信事業者にSIP/VoIPミドルウェ
ア・ソリューションの提供を行い、競争力の高い最終製品/サービスの効率的な開発を支援しております。 
URL: http://www.softfront.co.jp 
 

＜イーシステムについて＞ 
イーシステムは、企業のCRM実現のための戦略策定・プロセス改革・システム構築・運用を支援するソリュー
ションベンダーです。 
企業とその収益の源泉である顧客との関係をより深く、継続的なものにすることで収益の最大化をめざし、
経営革新を続ける企業を総合的に支援します。シティバンクやGEキャピタル、バイエル薬品等、数多くの企
業における豊富な経験と実績に基づき、多種多様な業種、事業形態に最適なシステムとアプリケーションを
提案します。 
イーシステムは、CRM 分野におけるリーディングカンパニーとしての豊富な経験と最新のテクノロジーを
ベースに、激変する経営環境に対応したCRMの進化をリードし、顧客中心主義組織への変革の担い手として、
新しいCRM市場創出をめざします。URL: http://www.e-system.co.jp/ 
 

 

【リリースに関するお問合せ先】 

株式会社ソフトフロント   イーシステム株式会社 

経営企画室 広報担当 中村    担当 井上 

電話：03-3568-7007 FAX：03-3568-7008 電話：03-6811-0013     

E-mail:press@softfront.co.jp    E-mail: marketing@e-system.co.jp    

http://www.softfront.co.jp/

